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Gli Agenti di Commercio siincontrano in Fiera

» A fine Novembre la XII Edizione di Forum Agenti a Fiera Milano RHO

DELLA REDAZIONE

Dal 23 al 25 novembre 2017 gli
Agenti di Commercio si danno ap-
puntamento a Forum Agenti Mi-
lano, la Fiera di Ricerca Agenti di
Commercio (Fiera Milano Rho - Pa-
diglione 8 — Ingresso Viale Porta
Est), 'unica manifestazione che ha
per protagonista assoluto il Mondo
degli Agenti di Commercio e tutto
cio che ruota intorno alla loro fi-
gura professionale.

A Forum AGenTi MiLano
IN MOSTRA LA STORIA
DELL'AGENTE DI COMMERCIO
All'interno del padiglione fieristico
che ospita Forum Agenti Milano,
tutti i partecipanti alla fiera potran-
no visitare la Mostra Museo della Ven-
dita (MMDV), che racconta la storia
dellafigura dell’Agente di Commer-

—

Forum Agenti & la manifestazione pensata per
gli Agenti di Commercio
Colloqui di ricerca Agenti di Commercio

Migliaia di agenti alla ricerca di nuovi mandati di rappresentanza e centinaia di aziende alla ricerca di
nuovi agenti di commercio si incontrano nella stessa location e nelle stesse date.

Consulenze legali, fiscali ed Enasarco
A tutti gli agenti di commercio che ne faranno richiesta sara fornita, durante il corso
della manifestazione, consulenza gratuita in materia fiscale, legale e previdenziale.

Case automobili

iche e test drive

La partecipazione di case auto consente agli agenti di commercio di effettuare in Fiera
test drive sui nuovi modelli di auto e di valutarne I'acquisto o il noleggio a lungo termine.

Convegni, seminari e workshops
Forum Agenti & un appuntamento imperdibile per gli «<addetti ai lavori» che qui trovano momenti di
aggiornamento, confronto e dibattito sui temi inerenti la categoria

degli agenti di commercio.

cio ripercorrendo le tappe che han-
no visto nascere e svilupparsi questa
professione dagli anni 50 ad oggi.

Forum Agenti & la Fiera dei Colloqui di Ricerca Agenti di Commercio

In mostra I'evoluzione delle agende
per gliappuntamenti, uno strumen-
toindispensabile per 'organizzazione
precisa e puntuale della giornata di
un agente di commercio, sempre pre-
so dai diversi incontri con i propri
clienti. Accanto a queste, una breve
storia del telefono cellulare, noto-
riamente uno degli strumenti pit
utilizzati dagli Agenti di Commer-
cio, definiti quasi dei pionieri nell'u-
so di questi strumenti di comunica-
zione. Il cellulare piu vecchio in e-
sposizione risale al 1983, il Motorola
DynaTAC 8000X che comparve sul
mercato con un costo di poco su-
periore agli attuali € 3.000, il primo
nella storia dei telefoni cellulari ad

essere rilasciato commercialmente.
Afare la storia degli Agenti di Com-
mercio ha contribuito anche il no-
tiziario della Fondazione Enasarco,
che ha svolto negli ultimi sessant’anni
unimportante lavoro diinformazio-
ne per la categoria. Nel primo numero
della pubblicazione, risalente al marzo
1954, l'allora Direttore Generale della
Previdenza e dell'Assistenza sociale
Dott. Giovanni Carapezza, puntualiz-
za proprio come la finalita del foglio
informativo fosse quella “di diffonde-
rele norme e 'azione dell'Enasarco e
rendere facili i rapporti con esso”.

L'esposizione raccoglie molti numeri
del notiziario Enasarco dal 1954 ad oggi.

AGENTA 2018. L’AGENDA DEGLI
AgcenTi DI COMMERCIO

Forum Agenti Milano sara 'occa-
sione per assistere alla presentazione
dellanuova AgenTa 2018, I'Agenda
degli Agenti di Commercio. Pensata
erealizzata per il secondo anno con-
secutivo da Agenti.IT & Agent321 -
International Bureau of Commercial
Agents, Sales Agents, Brokers &
Distributors — AgenTa contiene mol-
to di quello che un Agente di Com-
mercio quotidianamente utilizza per
svolgere al meglio la sua attivita di
vendita.

| planning mensile e settimanale,
strumenti essenziali per gestire im-
pegni e scadenze, sono affiancati
dalla scheda «obiettivi e target». Del
resto gli Agenti di Commercio sono
abituati a pensare la propria attivita
in termini di risultati ottenuti, ren-
dendo necessaria una continua ve-
rifica degli obiettivi di vendita e dei
target raggiunti.

Per coordinare le proprie attivita
secondo una lista di priorita, ogni
giorno della settimana é affiancato
da una to do list, che consente di
mettere in scaletta gli impegni pi
importanti della giornata.

Per pianificare il giro visite, AgenTa
contiene il planning delle visite alle
60 aziende top del portafoglio clien-
tidiun Agente, strutturato in termini
di azioni e passaggi settimanali. Al-
l'interno anche i fac-simile delle
schede carburante, delle proposte
d‘ordine, delle fatture provvigionali
edella prima nota. E per un Agente

di Commercio alle prime armi, per il
quale compilare uno di questi mo-
duli potrebbe sembrare un’impresa
impossibile, sul sito www.Agenta.it
sono disponibili gli esempi di sche-
de gia compilate e le indicazioni per
farlo correttamente.

Per avere sempre a portata di ma-
no i principali dati fiscali e previ-
denziali dell'attivita di Agente di
Commercio, AgenTa contiene an-
che le tabelle che fanno riferimen-
to agli importi e alle aliquote per il
conteggio dei contributi Enasarco
dal 2013 ad oggi e le indicazioni
sulla deducibilita e sulla detraibilita
delle spese della categoria.

Una copia di AgenTa 2018 sara
consegnata gratuitamente a tutti gli
Agenti di Commercio che parteci-
peranno a Forum Agenti Milano,
oppure potra essere richiesta col-
legandosi al sito www.Agenta.it e
compilando I'apposito modulo.
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