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Un Febbraio all'insegna

dell’Internazionalizzazione

per Agent321

della Redazione di Agenta2n

Per Agentd21, il 2014 = & gperto allinsegna de-
Mintarmamonaliz zazione. Ancora una volta |'orga-
nizzazione intemazionale, che st cecupa dimeat-
tare in contatto gli agenti di commercio di tutto
i mando con le aziende alla ncerca di nuove
liguere commercias da inserine nella propeia rels
vendila, & in prina linea proprio per offrine | swo
Servizi di Internazionalizzazions aile impress
eslere inlenle a conascare || mercalo italiana

Agent3?1, in collaborazione con la Camera di
Commercio Slovena (GZS5), ghi scoesi 12e 13
Fabbraio ha organizzato duss seminarl, rspel-
tivamente presso le Camere di Commercio
di Nova Gorica & di Koper. in Slovenia, Tra
redaton, § dott. Marko Jaré {responsabile GZS)
@ il dott. Borks Antolié (Ministro Planipoten-
Ziano Aftan Economeci dell Ambasciata Slo-
vena di Roma) che hanno prasenialo alle Azen-
de Stovens il Mercato ltaliano & ke cpportunita
che pud offrine anche in un momento difficle come
quaalio atluaie, Molte apprezzat & stabo linlervenio
di Enrico Seminara, Vicepresidente Agenta21,
che ha parlato dellimportarza def Agente d) Com-
mercio & di-quanto guesta figura professionale sis
ancofa determinanls & tanto ncercala per la sue
casattersstiche di presadio termtartale, frequenza
del contatio con la clientela & per la conoscen-
2a delle singole realia local, utlh elementi fon-
darmantall per garantire ad ognl Azienda |al-
ficacia della propria presenza sul mercalo,

Sempre a Febbraio, luned) 26, questa volta a
Praga, in Repubblica Ceca, un'alira giornata da
segnalare, Grazie allimpeccabile organizza-
zione curala da CzechTrade (Agenzia naziona-
le per la promozione del commerncio presso || M-
nistero defllindustria & del Commercio della Re-
pubblica Ceca) mella persong della doftssa
Ivana Thoskowa, coadiuvala dalla dofl ssa Patra
Schovancovd. 51 & svalio | seminario: «Itatla:
Notizie, Opportunith e Forme di Business-
Ancha in quasta occasiona, & slata prasantiala
alle tante Aziende Ceche presenti la figura, per
loro poco congsciuta, dellAgente di Commer-
clo e del ruglo fondamentale che gioca nel mes-
cata ltaliana. Proprio per offrire opportunity di
approfondimanto soprattutta di casattars egale,
contratiuale e fiscale, oiire al Viceprasidanie
Agent32, Enrico Seminara, ha partecipato an-
chi | Avvocato Lorenzo Blanchi, Chis! Legal
Oificer Agant321
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Il seménario si & concluso con la presenta-
Ziore dl Forum Agenti Milano de! prossi-
mo 28 a 20 Movambre 2014, al quale par-
lecipera una delegaziona di Aziends Ceche.
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Agenti di Commercio:

trattamento dei costi
di hotel e ristoranti

di Massimilinno Belluec

Le spesa sostenute da un
Agenie e Rapprasentania
di Commercio per hotal 8
restoraniy, quando | stesss
non siano considesate spase
di rappresantana owvaro
non slana state effetiuate
con «finalith promozienall o di pubbliche
relazioni e il cui sostenimento risponda a
criteri di ragionevelezza in funzione dell'o-
biettive di generare anche polenzialmente
baneafici economici per I'impresa-. possono
essare inquadiate quall spese di produzions,
Dungue gll Agenti e Rappresantant stessl, al
pari degl alin imprend:iorn titolan di partita
Iva, quando ricorrana | presuppost soprain-
dicatli @ appurato che tali spese siano diret-
tamente ed effettivamente comelale ed ineren-
ti alfattivitd di produgzions imprenditoriale, pos-
sono datrarre integralmenta Fimposta sul va-
fore aggiunto (Iva) relativa al servizi alber-
ghieri & di ristorazione,

E Inutile evidenziare che, al fine di poler u-
sufruire defta piena detraibilith va, & neces-
saria la comabilizzazione di una fattura con
Iva esposta; al contrario, in presanga di una
semplice ricevuta liscale (quindi con lva non
esposta), l'imposta sul valore aggiunto non
poird essere detraita ma vera anch'essa con-
sicarata costo in deduzione. La normativa
vigenie preveds inoltre una reduzions al 75%
defla deducihilid ai fini Irpet, Ires nonché lrap
dagli cnari connessi alle prestagioni di vitto
& alloggee. Una partita di gero che risponde aila
necassda di mantaners sostanalments inva-

Hai domande 4i natura
Fiscale - Legale da rivolgare

sl nostri Consulenti
Scrivici a
redazione@agent321.com

nale & enirale eraral cha avrabbers subiio
un calo non indifferente in seguito allamplia-
menio del dintto alla detraziones Iva avvenu-
o nel'anno 2008, -
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Solo se convinci il
cliente... sei agente?

di Marco Salvador

di Rema, con senlenza del |

28.05.20n3 n"11687, ha ni-

badite un orentarmants defa |

Corte o Caszazionae, sez. lav

gl 01,04, 2004, n* 6482, par

il quale ta prastazione dall'a-

penle consiste in atli di conterwdo vario @ non
predaterminalo che lendono tulti alla promozio-
ne della conclusions di contrafll in una zona de-
ledminala per conto del preponente, quali il come
pito di propaganda, [a predespesizions del con-
tratly, |a ricezions e [a rasmigsions delle pro-
poste al preponenta per 'acceliazions.
L'attivita tipica dell’agente di commercio, che
sia o meno un isentle all Enasarco, non rchie-
da, quindi, necessanamente la noarca del cliente
ed & sempse riconducibie alla prestazions de-
dotta nel contratio di agenzia anche quanda il
chente, da cul proviena la propasta di conlral-
to frasmessa dall'agente, non sia stato disat-
tamente ricercate da questultimo ma nsultl
acquisio su indcazion del preponanta (oin
gualsiasi aliro modo), purchd SUSSISIE nasso
di causala ira l'opera promozionale svolla dal
I'agente nei confronti del chente e la conclusio-
na dell’attame cui si ilerisce [a rchiesta o prov-
vigione. [n ogni caso, perché possa configurar-
% un contratio di agenzia non occorre che a-
ganls abbia |a passibilita di lissam prezai e scon-
ti & comungue quelia & modulare be condizion
o senvizio alie peculiarn esigenze del clienti del
senvizio stesso, potendo Iz standardizzazione
delle condizion] di vendita rendede preminente
I'azlone di propaganda rispette a quella di pre
paragione & allestmenta dal contralto.

In sostanza, l'agente deve convincena il poten-
ziale cliente a effetiuara delle ordinazioni dei
prodotti del preponents, a nulla rilevando che
le condizioni di stipula del confralio s&na le-
gate a schami e contenutl negoziall prede-
termanati dal preponente L]

Recermarnente il Tobunale
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