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contratti d ’agenzfa, attualita, welfare e storie

Al Forum Agenti di Milano siamo stati presen-
ti con uno stand pensato per raccontare cosa
facciamo, rispondere alle domande degli iscritti
e soprattutto raccogliere spunti, storie, sugge-
stioni, commenti, critiche, idee per il futuro. Ne
condividiamo alcuni affinché la conversazione
possa proseguire, su gueste pagine (potete
scrivere una mail a redazione@enasarco.it) o
sui social network facebook e linkedin.

va a 6 milioni di lire e facevi il target vendendo
5 macchine alla sertimana (anni '90) ai giorni

I | settore ¢ cambiato molto, dal fax che si vende-

trovate 4 interessanti, adesso vado a propormy, spero
di diventare agente”. (Un gisvane aipirante agente di
commereia).

“Lavoro all’Enel ¢ tra poco vado in pensione. E non
mi dispiacerebbe cominciare a fare l'agente di com-
mercio nel settore dell'energia®. (Un non pia giovane
aspiranite agente i rummen‘:'rﬁ.

“Ho 60 anni, ormai il mereato & chiuso, perd vengo al
Forum perché qui qualche anne fa ho trovato un buon
rapporto con un'azienda seria, Perd mi pare che oggi
le aziende, pin che agenti, cerchine postini”,

Agente: “Mi chiamo Agostino, arrivo da Seregno. Mi

d'oggi dove non vendi piit i computer, IE——————————— cccupo di comunicazione, faccio dal

anzi gli dici comprali su ePrice e poi Presso i due stand

io vengo ad attaccart la spina. Oggl

ci sono 70 ditte nella stessa zona, Enasarco, abbiamo

la concorrenza & tutta sul prezzo e jncontrato NUMerosi
spesso 1 clienti vengono blindati da iscritti e fornitﬂ

contratti capestro che ti legano a una

finanziaria per 60 mesi". (Una cappia informazioni e
di agenti del settore IT] macchine per consulenza one-to-one

ufficio).

“Ho smdiaro lelenco delle aziende present e ne ho

sacchetto di carta al sito internet. Ho
sempre odiato il fatto di dovere spen-
dere dei soldi per parlare con Enasar-
co. Ogni volta devo pagare, ma perché
devo pagare? Noi vecchierti non pos-
siamo fare la chat. Dateci un numero
normale, noi vorremme parlare”.

F.E.: “Veramente parlare con noi co-
sta davvero poco: da un telefono fisso,
costa 16 centesimi per una conversa-
zione di 4 minuti e 32 centesimi per una da 107
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Agente: “La ringrazio per la spiegazione, sa, noi ah-
biame bisogno di telefonare perché non possiamo
perdere tempo”. (Un agente attents al suo tempo ¢ al sus
danara).

“Nei primi anni versavo come societd di persone,
adesso come agente di commercio, cambia qualcosa
come contributi?”, (Agente al guale abbiamo dato indi-
cazioni per andare dai nostri colleghi che eperavans pres-
5o fo stand della consulenza).

“Mi chiamo Salvatore ¢ sono venuto dalla Sardegna
apposta. Ricevevo sempre gli inviti [dal Forum] ed &
la prima volta che vengo. Al momento sono un agente
monomandatario”.

“Sono gia agente da 14 anni, volevo aleune informa-
zioni per cambiare azienda dove lavoro. So che se mi
dimetto io, perdo 'indenniti. Potete inviarmi il maga-
zine®", (Per informazioni dettagliate sull'indennita ab-
biame consighiato di rivelgersi a un consulents del lavars
o unassociazione di cateporia).

“Da 35 anni sono agente, ho fatto il calcolo di pen-
sione perché mi mancano meno di 10 anni. Perché
sono venuto qui? Per farmi un giro e passare due ore
piaceveli. Ho preso anche un simpatico gadget, una
i::ctﬂg]ia colorara, a forma di mano con un dito alza-
to. Dentro ¢ della birra. La metto in bella mostra a
casa”. (Lin agente con la passione per { gadget).

“Sono stato agente per una socierd di servizi e traspor-
ti. Adesso sono consulente, non so se ho tutd 1 con-
tributi”. (Lo abbiame invitate a verificare la posizione
contributiva presio il nestro stand di consulenza).

“Sono un agente con 18 anni di contributi, aleuni ver-
sati da aziende, altri fatti con la contribuzione volon-
taria; poi ho smesso, ho lavorato come dipendente, ma
adesso riapro il mandato per finire di versare i contri-

buti”, (Un agente che pensa al praprio futura).

“Sono agente dal 1977. Con alcune aziende ho versa-
menti fino al 1995, poi ho fatto una sas come agente
unico. Vorrei di nuevo ricevere i magazine a casa”.
fLin agente di Bari, classe 1958, che ba poi risolts i susi
dubbi pavlanda con i colleghi dello stand consulenza).

“Adesso & dura e difficile, ormai sono a tre quarti, mi
mancano 9 anni, Vent'anni di contributi ce li ho, cer-
to, ho iniziato a venti, sono a 35 anni di contributi.
Sono alla ricerca di nuove aziende che mi diano uno
stimolo. Vediame, mi sono sempre occupato di grafica

¢ di imballaggio.”

“Sono un plurimandatario che ha lavorato per un paio
di anni per un'azienda. Posso chiedere il Fire?™. (Cerrg,
perehé ha cessato il mandats).

“Ho inventato una cesoia che, grazie a un sistema bre-
vettato in tutto il mondo, trattiene cit che tagli, non
lo fa cadere per terra. Lho brevertato, perché le grandi
multinazionali non ci hanno pensato, Questo sistema
& adattabile ic a un sistema di gommini intercam-
biabili. Ho %xi:z;;nc- di agenti che lo vendano”. (Un
imprenditore).

“Dal sito si pud cambiare direttamente la residenza,
giusto"

“Mi chiamo Roberto, sono 44 anni che faccio Ena-
sarco, ho turte: newslerter, magazine. Cercavo qualche
opportuniti... Avevo un certo fatturato, con la pen-
sione Enasarco va bene mentre quella Inps & bassa. Il
rapporto tra versamento e ritorne ¢ almeno tre volte
quello dell'Tnps, quindi a me va bene”. (Grazis, Ro-
bertal).

S5 e GM.

\Una fase dei colloqui che hanna visto per protaganisti agenti e aziende mandant




