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Agenti di commercio in buona salute

[ Gl agenti di commercio godono buona salute. E uno del pochi settori in
j crescita nonostante la crisl. Anche al Sud | segnali sono positivi. Tanto che
alla Mostra D'Oltrernare di Napodi - venerdi 14 & sabato 15 marzo -
sbarcherd la «Fiera degli agenti di commercios. L'evento, forle delfancrme
successo della precedenta edizione di Milano, che ha visio la
: . partecipazions di 169 ariends mandanti (Raliane ed estere) @ 8.721 agenti di
commercio pravenienti da tutta ltalia, & organizzato da Agent321, il cui presidents & Davide Ricci.

Come sta cambiando la figura dell'agente di commercio?

Sicuramente sta cambiando, Coma del resto sta cambiando gran parte del mondo che ci circonda.
Ritengo Il cambiamento un elemento essenziale per la sopravvivenza di qualsiasi professione afo
attivith, Per capire "come sta cambiando” bisogna analizzane oltre che la figura generica dellagenta
di commercio, anche il mercato efo | canale distributivo nel quale agli opera. Ma alcune regole
valgono per gli agenti di commercio indipendentermente dal setione in cul operano. Una su tutte &
“non vendere a tuli | cost®. Oggi lagente di commercio deve preaccuparsi principalments che il
prodotto che sta vendendo a un suo cliente sia effettivamente i prodotio giusto per lul. Deve
educario, consighario e, se necessano, dissuaderio dall'acquisio di un prodotio che non fa al caso
suo. E difficile per un venditore non vendere a tuttl | costl, ma se oggl consigliama bene |l nostro
cliente, doman| sard lul a premiarci con ordini ripetuti. E la slessa cosa vale per || rapporio che il
venditore ha con le aziende che rappresenta: oggi Magente di Commercio, se ascoltalo, & la pid
efficacie ricerca di mercato esistente.

Ci sono ancora glovani @ donne disposte a intraprendere guesto tipo di lavoro?
Assolutamenta si. Lo dimostrano proprio | dati relativi al numero di agenti di commercio, numero che
non & cambiato in maniera sostanziale negli ultimi anni, mamenandosi costante intorno alle 240mila
figure attive sul territorio nazionale. Infatt, alle cessarioni di attivitd ha fatto fronte Fentrata di nuove
leva, giovani in cerca di prima occupazions, che hanno visto nellattivith dellagente di commarncio un
valido sbocco lavorativo, Nefledizions milanese di Forum Agenti sono stati tanti | giovani figli che
hanno accompagnato | loro padrd in Fiera, padr pronti a lasciare in "ereditd” Ia loro attivith di agenti di
commercio, lo par primo, sono “figho d'arte” @ vengo da una famiglia di agent], proprio a
dimostrazione che guesta & un'attivith che &l tramanda. Sono stati anche moltli | giovani che,
autonomamente hanno "sentito pariare” di questo mestiere e timidamente i sono affacciatl in Fiera.
Per quanto concerne ke donne, da sempre lattivith dellagente di commercio & stata appannaggio
quasi eschusivo del mondo maschie. Ma analizzaendo | dati emersi da una delle ullime ricerche
effetiuale dal Centro Studi di Agent321.COM, Associazione No Profit di cul sono presidente, seppur
graduaiments, si rieva un'apertura alle donne che vedono nella libertd assoluta della gestione del
lavoro & ded tempo di impéego un'opportunitd lavorativa allettante. Analizzando | settor merceologici
dove & avvenuio questo aumento, troviamo, sia settori non proprio “femmini™ ma sopratiutio settori
a loro tipicamenie pid vicini per "passiona™ articoli da regalo, estelico, benessera, erbonstico,
farmaceutico.

Quali sono | requisiti richiesti?

Se parliamo di requisiti "di legge” & presto detto. L'agente di commercio non & un dipendente, ma un
libero professionista. Deve avere partita lva ¢ deve essere iscritto alla Fondazione Enasarco (Ente
Previdenziale) con relativo pagamento dei contributl. Per aprire ta partita lva bisogna aver
conseguito un diploma di scuola secondaria a indiriizzo commerclale oppure essere in possesso di
una laurea in materia commerciale o giuridica. Se non sl hanno tall requisiti formativi™ & obbligatorio
fare un corso di abllitazione alla professione. Per quanto riguarda invece | requisiti tecnici sono
naturalimenie legati al setiore merceoclogico. || mio consiglio & di seguire le proprie passionl, Se sono
appassionato di qualcosa, intraprendere |a carrera di agenta di commercio in quel setiore sard
sicuramente pid facile. Per i requisiti umani & comportamentali il discorso & a dir poco “affascinante”.
Trattare con e persone & una defle cose pil belle che ci sia. Senza entrare nel mernito, visto che
sono stati scritti mighaia di tesli in tal senso, posso solo dire che venders & a mio parera il mestiene
pith belo del monda.

Perché avete scelto Napoli per il Ferum?

Abblamo scelto Napoli perché questa citth rappresenta un fondamentale crocevia tra il Centro ltalia
@ lestremo Sud ed & per e aziende una piazza importanie & appetibile al pari di Milano, perchd & un
bacino esiremaments ricco per numero di agenti commercio. Basti pensare che in Campania
operano 17mila agenti di commercio, 9.500 nel solo capoluogo campano, e che nel Meridione gh
agent in attivith sono quasi 54mila, cosi suddivisi: Basilicata 1.300 agenti; Catabria 5.700 agent;
Molise: 700 agenti; Pugla: 14mila agenti; Sicilia: 15mila agenti, Se a questo numeno aggiungiamo
anche | procacciatori d'affari, | mediatori, le aziende che svoigono a vario titolo attivith o
intermediazions efo rappresentanza, | numen sono veramente alti. Un'altra considerazione & quedla
che ci piace chiamare "Tinternazionalizzazione nostrana”. Spesso le aziende si lambiccano il
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